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Fidélisation
Etudier les solutions
(offres, communication)
permettant de fidéliser
vos clients actuels
et d’en gagner
de nouveaux.
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Opportunités

Renforcer votre démarche
commerciale pour saisir
des opportunités de
marché créées par la crise.

Positionnement

Profiter du regain d’'intérét
pour I'économie locale
pour positionner
votre entreprise
sur de nouveaux marchés.

Notre offre
d’accompagnement
global

» Appui a la stratégie commerciale:
- positionnement de votre entreprise sur le marché,
- choix des actions commerciales et de communication,

» Accompagnement sur le marketing digital :
- visibilité sur internet,
- création et référencement de votre site web,
boutique en ligne,
- activité sur les réseaux sociaux et e-réputation,
- gestion de la relation client,
- ventes sur les marketplaces, click & collect,

» Organisation d’opérations collectives: stands
salons ou foires, boutiques éphéméres...,

> Accés aux marchés publics,

> Soutien aux démarches a I'export : accés
au dispositif de soutien du Plan France Relance.

PAROLE D’ENTREPRENEUR

« J'ai besoin d'aide pour mettre en place
de nouvelles méthodes de distribution
pour mes produits. »
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1~ ™ Parlons-en ensemble!

1 Pour vous proposer des solutions concrétes
d’aide a la relance de votre activité,
un conseiller-expert CMA est a votre écoute.
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https://www.facebook.com/cmafrance/
https://twitter.com/apcmafrance?lang=fr
https://www.instagram.com/cmafrance/
https://fr.linkedin.com/company/cmafrance
https://www.youtube.com/cmafrance
https://www.artisanat.fr

